Losungslbersicht

Insight Microsoft Cloud Advisory Service

Unternehmen helfen, das volle Potenzial ihrer Microsoft-Umgebung auszuschépfen

In der heutigen schnelllebigen digitalen Landschaft ist die Nutzung von Cloud-Diensten

fast schon ein Muss; um wettbewerbsfahig zu bleiben. Die Einflihrung von Copilot fiir

M365 und Copilot for Security im letzten Jahr bestatigt erneut die Wichtigkeit einer aktuellen
Microsoft-Umgebung.

Es ist jedoch wichtig, sich der Komplexitat und des Zeitaufwands bewusst zu sein, der erforderlich
ist, um Uber die standigen Innovationen von Microsoft auf dem Laufenden zu bleiben, internes
Fachwissen zu pflegen, IT-Strategien effektiv zu vermitteln und das gesamte Unternehmen in diese
BemUhungen einzubeziehen. Insight ist ein fUhrender Anbieter von Microsoft Cloud-Loésungen, der
Unternehmen dabei unterstitzt, die Komplexitat der Cloud-Angebote von Microsoft in strategische
Vorteile zu verwandeln. Unser umfassender Ansatz beinhaltet eine effektive Planung des wirtschaft-
lichen Nutzens, laufende technische Beratung und Anleitung sowie die Unterstitzung durch unser
Insight Cloud Advisory Team (ICAT). Das ICAT-Team unterstitzt Unternehmen bei der Bewertung
und Erstellung der Roadmap, bei der laufenden technischen Beratung zur erfolgreichen Umsetzung
ihrer Roadmap sowie bei der Steigerung des ROI aus ihrer Microsoft-Umgebung. Vertrauen Sie
Insight, um gemeinsam lhre Cloud-Ziele zu erreichen und den Wert Ihrer Microsoft-Investition zu
maximieren.

Herausforderung

Unternehmen stehen vor zahlreichen Herausforderungen beim Management ihrer IT-Budgets und
der effektiven Bereitstellung und Verwaltung von Microsoft-Produkten. Unternehmen verflgen
moglicherweise nur Uber begrenzte Kenntnisse und Erfahrungen, um fundierte Entscheidungen
Uber den Wert des IT-Budgets zu treffen, was eine sorgfaltige Priorisierung der Investitionen erfor-
dert. Es kann eine Herausforderung sein, mit dem zunehmenden Tempo der standigen IT-Veran-
derungen Schritt zu halten, und es kann schwierig sein bei neuen Microsoft-Produkten oder
Anderungen auf dem Laufenden zu bleiben. Darlber hinaus fehlt es den Unternehmen maglicher-
weise an UnterstUtzung bei der Entwicklung und Umsetzung einer strategischen IT-Roadmap, an
Klarheit dartber, wie sie die Zusammenarbeit, Produktivitat und Sicherheit des Unternehmens ver-
bessern kénnen, sowie an einem begrenzten ROl und Wert, der durch die Einfihrung bestehender
Microsoft-Produkte erzielt werden kann.

Zusatzlich zu den Herausforderungen bei der Verwaltung von IT-Budgets und der Bereitstellung von
Microsoft-Produkten zdgern viele Unternehmen, ihre Systeme in die Cloud zu verlagern, weil sie
Bedenken hinsichtlich der Komplexitat, der Sicherheit und der Risiken dariber haben, welche
Anwendungen zuerst migriert werden sollen. Angesichts des breiten Angebots an Cloud-Diensten
kann es schwierig sein, festzustellen, welche Produkte flr das Unternehmen nutzlich sind und

wie sie effektiv integriert werden kénnen. Dardber hinaus haben Unternehmen Bedenken, ob die
Umstellung auf ein Cloud-Modell zu einem erheblichen Kostenanstieg fihren wird.
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Vorteile
unserer Losung

- Hindernisse fur den ROI wer-
den durch die Identifizierung
spezifischer Losungen, die
Verfeinerung von Prozessen
und die Verbesserung der
Leistung beseitigt.

- Es wird eine mafdgeschneiderte
12-Monats-Roadmap entwickelt,
um kritische Schwachstellen
anzugehen, Innovationen zu
fordern und den ROI sowohl
auf Azure- als auch auf M365-
Plattformen zu optimieren.

Umfassende Anleitung und
Unterstitzung werden bereit-
gestellt, um die erfolgreiche
Umsetzung der Roadmap
sicherzustellen und somit den
ROI zu steigern.



Die Losung

Das Cloud Advisory Team (ICAT) von Insight hilft Unternehmen, durch Bewertung, Road Mapping und kontinuierliche technische Beratung

einen ROI zu erzielen. Der Prozess umfasst den Aufbau enger Beziehungen zu unseren Kunden, die mit Workshops beginnen und sich zu einer
umfassenden Partnerschaft entwickeln. Insight begleitet Unternehmen durch verschiedene Phasen, einschlieRlich einer ROI-Roadmap und lau-
fender Beratung, um eine erfolgreiche Umsetzung mit kontinuierlicher technischen Unterstitzung zu gewahrleisten. Der Cloud Advisory Service
bietet eine standardisierte Uberprifung des gesamten Microsoft-Portfolios eines Unternehmens, einschlieRlich Product Adoption, M365 und
Azure-Plattformen, um zu verstehen, wie alle Aspekte des technischen Portfolios zusammenarbeiten und mit Microsoft integriert werden kénnen.

Der Cloud Advisory Service von Insight bietet:

Fundiertes Fachwissen mit Umfassendes branchenutber- Ein kundenorientierter Ansatz, Fahigkeit zur Anpassung
Microsoft-Zertifizierungen, greifendes Fachwissen, das bei dem wir die Kunden durch und Skalierung an sich andernde
um den Kunden schnell einen innovative Perspektiven auf die ein engagiertes Experten-Team, KundenbedUrfnisse durch
Mehrwert zu bieten und ihre geschaftlichen Heraus- die sich mit den Maglichkeiten zusatzliche Migrations-
Transformation zu einer forderungen des Kunden bietet und der Komplexitat der IT- Dienstleistungen und/oder
Microsoft-Cloud-zentrierten und Erfahrungen aus anderen Verwaltung in Unternehmen schnelle Bereitstellung von
Umgebung zu beschleunigen. Unternehmen weitergibt, um ahnlicher GroBe auskennen, ,Continuous Delivery Teams”
Fallstricke zu vermeiden und unterstitzen, wahrend das innerhalb unserer schnell
den Erfolg zu steigern. Tempo des IT-Wandels rapide wachsenden globalen Com-
zunimmt (wir lassen die kleinen munity von mehrsprachigen
Unternehmen nicht zurlck). Experten.

Unser Service wird in zwei Phasen erbracht
.G &

x Verstehen des aktuellentechnischen Bestands
des Kunden und warum frihere strategische

Entscheidungen getroffen wurden.
Assessment & ROI-Roadmap - Durchfiihrung eines umfassenden Uberblicks Kontinuierliche technische Beratung

Gber den technischen Bestand des Kunden
in Cloud, On-Premises, M365 und unter-
Bieteteine Bewertung der IT-Umgebung nehmenskritischen Anwendungen. Bietet laufende technische Beratung
unseres Kunden in den folgenden sechs . .
und Anleitung zur Untersttzung

Bereichen: Azure Cloud, On-Premises, .
M365, geschéaftskritische Anwendungen, Detaillierte Bewertungen Q unserer Kunden, um ihre Roadmap
Fahigkeiten, Ressourcen & Kostenopti- erfolgreich umzusetzen und den ROI

.

mierung, wahrend eines 20-tagigen® Durchfiihrung detaillierter Bewertungen von zu steigern (die Haufigkeit der Ber-
Engagements. A;gre Cloud, On-Premises, "MI36S.geschafts atungsunterstiitzung wird auf den
kritische Anwendungen, Fahigkeiten, Res- Kund t inderR | ent
*Die Kunden kénnen sich auch auf drei sourcen & Kostenoptimierung (insgesamt unden angepasst, In der Regel ent-
der Module konzentrieren, um ein kiirzeres sechs Module fiir das 20-tagige Phase-1- weder 1 Tag pro Woche oder 1 Tag
10-tdgiges Engagement zu erméglichen, anstatt Engagement). Kunden konnen jedoch ein pro Monat fur die ersten 12 Monate).
das vollstandige 20-tagige Engagement in reduziertes Paket mit drei Modulen auswahlen
Anspruch zu nehmen. und sich fur ein kirzeres 10-tagiges Phase-1-

Engagement entscheiden, bei dem sie den
Fokus auf drei dieser Moduloptionen legen).

.
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Ist diese Lésung die richtige fiir Sie?

Die Erkundung des Potenzials der Cloud kann fur Ihr Unternehmen eine transformative Reise sein. Die Komplexitat Ihres aktuellen Setups ist eine
Chance, um sich in die Details lhrer Produkte zu vertiefen und neue Maglichkeiten zu entdecken. Die technische Kompetenz Ihres Teams ist eine
Grundlage, auf der Sie aufbauen kénnen, um weitere bedeutende technologische Fortschritte zu machen. Wenn Sie das gesamte Spektrum der
Angebote von Microsoft verstehen, kann dies zu innovativen Integrationen in Ihre bestehende Infrastruktur fihren. Das Erkennen der Komplexitat,
der Zeitplane und der erforderlichen Investitionen ist der erste Schritt zu einer strategischen und informierten Cloud-Adoption. Begehen Sie die
Cloud-Journey mit Zuversicht und dem Wissen, dass jeder Schritt ein Schritt in Richtung Optimierung und Wachstum ist.

Der Cloud Advisory Service entscharft viele dieser Bedenken bietet und einen klaren Weg in die Zukunft.

Um mehr iber unsere Services zu erfahren, kontaktieren Sie bitte Ihren Insight Account Manager unter:
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